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More than 1 billion members in 200 countries and regions worldwide™
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\ Pedro Caramez | Formacéao &
-
PEd ro Ca ramez ‘ } Consultoria Linkedin, Vendas,

Palestrante, Consultor & Formador de Empresas B2B em Vendas | Sales Recrutamento Digital
| Recrutamento | Marketing & Comunicacdo || Autor de Livros

¥ Universidade do Porto
Q- Top Networking Voice

Porto e Regido - Informacgoes de contato

75.133 seguidores - + de 500 conexdes
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2. PAGINAS

Universidade do Porto
IAP M EI Uma das melhores universidades europeias.

eguridade social - Lisboa - 47 mil seguidores - 201-500 funcionarios Ensino superior - Porto, Porto - 161.629 seguidores

) . . - .
Administracac publica, aefes

[N K]
[ E]

& Pedro e mais 346 conexdes seguem esta pagina mﬁxlb'ﬂc e mais 12 conexdes trabalham aqui - 4.061 funcionarios
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5. GRUPOS
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Harvard Business Review Discussion Group ( S
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dm, | Digital Marketing | Participar | |

2 mil usuarios

?_‘f;,, fn{.ial Mgdia Marketing Group by Connect365.io (" Participar )
@ @ 2 Ml Usuanos L A
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4. EVENTOS

Descubra como transformar seus talentos e de sua equipe em

resultados.

aa 1242 participante
TENDEMNCIAS IA PARA 2024
aui 14 de dez, 22:00 WE

LINKEDIN
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1. TOP CARD
Membro Oficial
MENTORIA | CONSULTORIA |[FORMAGCAO -

_EEPECIAI..IET&_I.IHHE DIN « Marca Pessoal

» Marketing B2B

» Recrutamento \E’

« Vendas

PALESTRANTE & CONSULTOR

) in

P'Ed ro Caramez W - 1st ' Pedro Caramez

CEO & Founder | LinkedIn Content Creator | Book Author, Speaker, o
Consultant || Consulting Companies on Social Selling | Recruiting | E Universidade do Porto

Digital Marketing

o Meu Mundo Linkedin ¢
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LINKEDIN

JA\

HEHTOR1A | COMBULTORLL l-ﬂﬂh.lul;:n'aﬂ-

ESPLCIALISTA LIMHEDIH

Pedro Caramez @

. @ Fazer verificagdo agora |

Book Author, Speaker, Consultant ||
Content Creator | Consulting Companies
on Social Selling | Recruiting | Digital
Marketing

*0: Top Networking Voice

Pedro Caramez | Formacao & Consultoria
Linkedin, Vendas, Recrutamento Digital -
Universidade do Porto

Porto e Regiao

+ de 500 conexoes

Tenho ..
. Adicionar @
interesse -
secao
em...
( Agendar um compromisso )
Prestacao de servigos V74

Consultoria de marketing, Marketing...
Exibir detalhes
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11 TITULO 220 CARATERES

CARGO |PALAVRAS CHAVE

Maembro

MENTORIA | CONSULTORIA |[FORMAGAO -

_ESPECI.AI.IET.&_LIHHE DIN e Marca Pessoal

PALESTRANTE &§ CONSULTOR * Marketing B2B

* Recrutamento \I,;’

* Vendas

in Al

Pedro Caramez ® - 1st u Pedro Caramez

CEQ & Founder | LinkedIn Content Creator | Book Author, Speaker, -
Consultant || Consulting Companies on Social Selling | Recruiting | E Universidade do Porto
Digital Marketing
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1.2. IMAGEMDE 1.3. IDIOMAS

Membro Oficial ™

MENTORIA | CONSULTORIA |FORMAGAO -

ESPECIALISTA LINKEDIN « Marca Pessoal

PALESTRANTE & CONSULTOR * Marketing B2B

« Recrutamento \E’)

* Vendas

Promovido

LinkedIn Careers
Challenge yourself with work that |“&t:i:—’3;}

Write Better in English
Make every message professional. Try }
Grammarly now—it's free!

©

Convite do Linkedin
Pedro Caramez @) - ist B recro carame: Anunce no Linkedin, Conquiste novos
clientes, Experiments dgoara

CEOQ & Founder | LinkedIn Content Creator | Book Author, Speaker, -
Consultant || Consulting Companies on Social Selling | Recruiting | % Universidade do Porto

Digital Marketing

m a

1.4. FOTO PERFIL
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Em destaque

Diarios de um Autor de Livros

Bk A s=miEnElmante -

=== AT =5

Viagem através das paginas dos
meus livros

(J Assinou )

2. DESTAQUES

Book o CALL

Wilculsd wors liEw b azse ok ot e ool poage

P :..I:-:.':-.'_ el Ol Of G _'ll_l:l e O LNoCn

FELCL - 'S minut=e u

Quer falar comigo sobre a sua

presenca no Linkedin ou da sua...

o

Cligue neste link para calendarizar

a reuniao AGORA

Linked?2 Power

Dicas & Insights sobre o Mundo
Linkedin | Emprego, Vendas
Recrutamento & Marketing

(J Assinou )

LINKEDIN

Publicacdes
Links

Media
Certificados



2.1. Adicionar Videos do Youtube

MENTORIA | CONSULTORIA |FORMAGCAO

ESPECIALISTA LINKEDIN e Marca Pessoal

PALESTRANTE &§ CONSULTOR * Marketing B2B
e Recrutamento

Pedro Caramez Especialista LinkedIn

@RuiPedroCaramez - 3,89 mil subscritores - 275 videos

Sou autor de livros e especialista em Linkedin com mais de 15 anos de experiéncia na plat... >

pedrocaramez.com e mais 2 links

A subscrito v

LINKEDIN



5. QR CODE

LINKEDIN

18:09 ® B N§ =+l 96% M

& Coadigo QR do Linkedin

Meu cadigo Escanear

e

Pedro Caramez

CEO & Founder | LinkedIn Content
Creator | Book Author, Speaker, Consu...

< Compartilhar meu cddigo

&, Salvar na galeria




+ de 500 conexdes

Tenho interesse em...

(Adiciﬂnar secao do perfil> {: Mais

sartilhar perfil e
Com (7

Cand

Corr . -
Ii, Salvar como PDF

Prestacdo de servicos 4
Consultoria de marketing, Avaliacéo de curriculo...
Ver todos os detalhes

sddem

LINKEDIN

4. SALVAR PERFIL EM PDF

Contact

pedro.caramez@linkedportuga l.com

www.linkedin.com/in/caramez
(LinkedIn)

Top Skills

Linkedin

social selling

Social Media Marketing

Languages
English (Native or Bilingual)

French (Limited Working)

Spanish (Limited Working)

Certifications

LinkedIn: Using the Mobile App

Social Employees: The New
Marketing Channel

Up and Running with LinkedIn
Premium Job Seeker

Learn Linkedln Sponsored Content

Digital Transformation

Publications

E-book - Guia de Emprego Linkedin

Linkedin - Como rentabilizar a sua
presenca Online

Pedro Caramez

Linkedin Book Author, Speaker, Consultant ||| Transforming
Companies on Social Selling | Recruiting | Digital Marketing

Summary

Do you want more visibility on Linkedin? to generate more leads,
more awareness, to have more job opportunities?

Want to know how your company can leverage the use of LinkedIn,
Social Selling or Social Recruiting?

Come and have a talk: hitps://calendly.com/caramez/

= \WWHY PEDRO CARAMEZ?

Because | am an energetic trainer with a special purpose - training
Corporate Teams and Executives in using social networks such as
Linkedin for branding, marketing, B2B, Human Resources & Social
Selling. Each session tailored to your needs and your organisation.
With nearly 20 years’ experience in training and coaching (5 years in
Social Media - mainly LinkedIn), more than 100 articles, a sold-out
book, videos and presentations about Linkedin, i am quite optimistic
to handle your needs.

THE LINKEDIN ENTHUSIAST | TRAINER WITH ATTITUDE
From day 1, i just wanted to share my enthusiasm about Linkedln
and spread the word.
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1. TIPOS DE CONTACTOS

01 1°grau 02 2°grau 03 3°grau
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Pedro Caramez @ - 1©

Palestrante, Consultor & Formador de Empresas B2B em Vendas | Sales
| Recrutamento | Marketing & Comunicacdo || Autor de Livros
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Seguir ou conectar
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Informacoes de contato

\ Enviar mensagem
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1. AUDITORIA A REDE DE
CONTACTOS

v Cargos
« Setores

v Empresas
« Cidade | Pais

LINKEDIN



1. AUDITORIA A REDE DE CONTACTOS:

n Localidacles « Empresa atual - Todos os filtros Redefini

\ Enviar mensagem )
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https://www.linkedin.com/search/results/people/?network=%5B%22F%22%5D&origin=FACETED_SEARCH&sid=tly

1. AUDITORIA A REDE DE CONTACTOS:
2° grau

ﬂ. 0y 1 D l
L[] L -
Mivel de experiéncia Localidades ~ Empresa atual - Todos os filtro
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2. PERSONAS

Colegas e Ex-colegas da empresa
Alumni / Universidades

Setores
Think Tank Cidades | Paises
Empresas

Clientes Palavras chave
Antigos | Atuais | Potenciais

LINKEDIN




ECONOMIA

Elevar o perfil profissional e potenciar oportunidades

TECNICAS
DE PROSPECAO
DE CONTACTOS




01

Perfil

Pessoas ~ Conexdes ~ Localidades - Empresa atual - Todos
- =
:: = ore nais 9 conexoes em comum
i — .-

Empresas ~ Localidades ~ Setor ~ Tamanho da empresa ~

Samsung Electronics

Fabricacdo de computadores e produtos eletrdnicos » Suwon-Si, Gyeonggi-Do

e | S —

1 conexdo trabalha aqui

4
B 1.1 mil vagas

LinkedIn

PJincaq{ac na Ilnternet » SLmn}wale CA

S —

= = = =1
L dl e seduidores
-

B 1.1m vagas

Todos os filtros

" =

| Seguindo

i

\ Seguindo )

os filtros

—
\ Seguir )

o -

| Seguir

LINKEDIN

02
Empresas


https://www.linkedin.com/search/results/people/?origin=SWITCH_SEARCH_VERTICAL&sid=dM_
https://www.linkedin.com/search/results/companies/?origin=SWITCH_SEARCH_VERTICAL&sid=dM_

03

° °
Universidades O v

d @8 15 conexdes sdo ex-estudantes
m Todos os filtros ulo
Paulo
F-:':_"—__:'-.\.":':.'.-:_:'_.'_:.:"-"

Software &
Tochnoknz

Instituicdes de ensino ~ Todos os filtros

Brazil

JUO resultados r_

Software & Technology: Metaverse | Web 3.0 | Blockchain | Managers | Sales | Human 04 G ru po s

Resources

2,6 milhdes de usuarios

nber of our LinkedIn Group! Please also accept our invitation to joif - L

the Blockchain Industry Group (BIG) - htips://blockchainindustrygroup.org/ - - - Software § @ Todos os filtros

Harvard Business Review Discussion Group
2,4 milhées de usuarios

- | ¥, ter, 14 de jun - qua, 15 de jun
M On-line

o 5 Eve n to s CSX Week 2022-0 maior e mais influente evento de CX e CS da América Latina

ﬁ seg, 20 de jun - sab, 25 de jun

tively, we belig @, LIVE- COMUNICACAO ASSERTIVA NO TRABALHO - JUNHO

\ Seguir \1

-

{. Sequir )
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https://www.linkedin.com/search/results/schools/?origin=SWITCH_SEARCH_VERTICAL&sid=dM_
https://www.linkedin.com/search/results/groups/?origin=SWITCH_SEARCH_VERTICAL&sid=dM_
https://www.linkedin.com/search/results/events/?origin=SWITCH_SEARCH_VERTICAL&sid=dM_
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VENCER COM

—— U INKEDIN
TEMCOM  CERCOM R NN W
O KEDIN E%f"" O guia definitivo par 1Fu1|1|1r a
N
- sua Presenca IlII aior rede

profissional do mundo

in Jpa\

Pedro Caramez @) - H Pedro Caramez
CEO & Founder | LinkedIn Content Creator | Palestrante | Autor de

Livro LinkedIn ||| Consultor de Empresas em Social Selling |
Recrutamento e Marketing Digital | Embaixadores Internos da

Marca

Universidade do Po

Atividades de Pedro

Todas as atividades Artigos Documentos v Atlvar nOtIflcagOeS

e - |+ Analisar todas as
e atividades

[Novidade para Paginas de EMPRESAS] - Business Manager

Saiba tudo https://Inkd.in/ducPUYzS .VEer mais

LINKEDIN


https://www.linkedin.com/in/caramez/

I
02 Paginas

v Seguir paginas ¢ Analisar conteudos

Vv |dentificar pessoas

—= J:-_- e e

MENTORIA | CONSULTORIA |FORMAGAO -
“"-r :

ESPECIALISTA LINKEDIN e ———

PALESTRANTE & CONSULTOR * Marketing Blﬂ -

= Recrutamento
PEDR # Vendas

CAR ‘tHEI

Pedro Caramez | Formacao & Consultoria, Vendas,
Recrutamento Digital

Consultoria & Formagao em Linkedin || Vendas | Marketing e Recrutamento || Employer Branding
Employee Advocacy

8  Ménica e mais 548 conexdes seguem esta pagina
- o e QI

Inicio Sobre Publicacdes Vagas Pessoas

LINKEDIN


https://www.linkedin.com/company/pedrocaramez

>y
03 Conteudo
m Q Pesquisar
v Ané | iSe dO feed Anunciada por ¥ Data do antincio ~

v Pesquisa de conteudo

04 Eventos & Grupos

Seus grupos Solicitada

v Pesq u ISa Linked Portugal Titular
CARAMEZ | oo o rantes

¢ Participacao "

LINKEDIN


https://www.linkedin.com/groups/
https://www.linkedin.com/search/results/content/?origin=SWITCH_SEARCH_VERTICAL&sid=X9y
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CRIACAO
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15191 ® e B N =l 66%m
I X Compartilhar publicacao
I U B LI CAR o (3 Pedro Garamez ~)

‘ C@ Todos + Twitter (@pedrocaramez) V)

No que vocé esta pensando?

Adicionar hashtag

n & Q@ -




- O QUE
1. TEMATICAS

Eventos (Antes | Durante | Apds) Desenvolvimento pessoal
Testemunhos de Clientes Beneficios do Produto/ Servico

Artigos e noticias na industria/ setor / pais

LINKEDIN



2. ANATOMIA DA PUBLICACAO

« 3000 caracteres
« Titulo apelativo
' Links

¢ Corpo do Texto
v @ mencoes [30]
v Hashtags [5]

Apresentacado do livro na Porto Business School

Perante uma casa bem composta e com a apresentacdo do professor Pedro
Quelhas Brito, partilhei um pouco da minha histéria com o Linkedin!

Grato a todos os que compareceram nesta apresentacao publica!
Adquira o livro aqui - https://Inkd.in/ey7);nMBC

#vencercomlinkedin #livrolinkedin #dicaslinkedin

LINKEDIN




. aaaEaSESTSTS—S—
3. FREQUENCIA

¢ Minimo: 1 por semana

¢ Maximo: 1 a 2 por dia
¢ Desafasamento do post: 2h30 / 3h

7h30 | 9h

4. HORARIOS | 120 | 14n3c

17h | 18h30
21h30 | 22h30

LINKEDIN
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9. FORMATOS

A Comecar publicacao

&2 Foto B video — _E
« Texto
« Sondagem
« Imagem - |
« Publicacao + Link externo
« Video

« Artigo
« Documento

LINKEDIN



6. Calendariza¢ao de publicacoes

~ l Agendar publicacao X
| 24/5/2023 |
‘ 11:30 AM ® |
Visualizar todas as publicacdes agendadas -3

LINKEDIN
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7. COMENTARIOS

« Nunca efetuar o 1° comentario

« Responder a 1 de cada vez

Controle de comentarios pd

« @mencao a pessoa/ pagina

®  Todos O
v EXCIUir Ou denunCiar - Apenas conexdes
« Quem pode comentar a ®  Ninguem

publicacao

LINKEDIN
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DE MENSAGENS




01 Gestao

Mensagens 4
¢ Mensagem individual q )
v Mensagem coletiva
« N3o lida .1|.

v Arquivada

Arquivadas

¢ Eliminada e -
« Sair da conversa _.

¢ Marcar com estrela e

H ®

LINKEDIN


https://www.linkedin.com/messaging/
https://www.linkedin.com/messaging/

B
02 Tipo
« Texto ~

« Anexo
v GIF & & oF O

v Emojis
v Video EXCLUSIVO / ¢ Video

conferéncia NA APP_ v Vo7

LINKEDIN
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PLANO DE ACAO




Plano de Acao / tarefas [3+2] Ou e ididede

Didrio: longo [2]

Didrio: curto [3]

e Verificacao de notificacoes e Todas as tarefas incluidas no percurso curto
e "Quem viu o meu perfil" +

e Feed [Reacdes + Comentarios]: 5+1/10+2 e Envio de mensagens de boas-vindas

e Verificacao de mensagens e Envio de mensagens a contactos

e Aceitacao de convites recebidos e Prospecao de novos contactos

e Elaboracao e agendamento de publicacdes

LINKEDIN



Plano de Acao / tarefas

e Publicacdo de contetudos e Convite para seguir pagina de
e Escuta ativa de eventos e grupos empresa
e Convite de 1500 pessoas da rede e Analise de KPI
para um evento e Definicao de estratégia relacional

LINKEDIN
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KPI




01

N° utilizadores
que Visitaram
o0 seu Perfil (90 dias]

D
m q ..[nﬁlll |

Gerenciar minha rede Convites

02

N° conexoes '

-
el
'L
m
¥
i

E]
L]
T

Quem viu seu perfil

Visitantes com perfis que podem ser do seu interesse

' 3 trabalham na Sanitop Portugal

r 3 trabalham na Lisbon Digital School
®

L, | :n

Minha rede

LINKEDIN



https://www.linkedin.com/mynetwork/
https://www.linkedin.com/analytics/profile-views/

03 Conteudos: Quantidade + N° de
visualizacoes + Reacoes

Analise PublicacGes Publico

Ultimos 90 dias ~

Desempenho do contetdo ©

17.771
mpressoes

*19,4% Ultimos 90 dias

|
\/\ A \ A

Me Aadme Aiarime cam rac ctrac-c o T
= = C 53 a =1 s e L

LINKEDIN


https://www.linkedin.com/analytics/creator/content/?metricType=IMPRESSIONS&timeRange=past_90_days

04 Indice de Vendas Sociais (SSI)

(§> https://www.linkedin.com/sales/ssi

Your Social Selling Index

Top 'I%

Team SSI rank

Top ']%

Industry SSI rank Network SSI rank

Current Social Selling Index @

N

e

out of 100

\

Four components of your score

25 | Establish your professional brand @

15.27 | Find the right people ®

13.98 | Engage with insights @

25 | Build relationships ®

LINKEDIN



https://www.linkedin.com/sales/ssi
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